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dimensdes micro e macro do mundo social. Os trabalhos de Coase e
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1 INTRODUCAO

O objetivo desse artigo ¢ a apreciagdo da proposta de Granovetter (1994) de uma segunda
pergunta, andloga 2 pergunta de Coase (1937), concernente a natureza da firma. Granovetter
sugere que assim como Coase assinalou a necessidade de se considerar a firma na anlise econdmica,
0s soci6logos deveriam voltar sua atengio para os grupos empresariais”. Granovetter pretende a
partir daf construir um nivel intermedidrio de andlise, capaz de fornecer a conexio entre as
dimensdes micro ¢ macro do mundo social’. No restante dessa introdugio o trabalho de Coase
¢ Granovetter serd contextualizado nos programas de pesquisa que os autores ajudaram a fundar,
respectivamente, a nova economia institucional ¢ a nova sociologia economica.

Usualmente é reconhecidaa existéncia de dois programas de pesquisa no dmbito da economia
institucional, a saber, a velha economia institucional e a nova economia institucional. As
instituigdes somente foram explicitamente consideradas na teoria econdmica com o advento da
velha economia institucional, que sofreu influéncias da Escola Histérica Alemd, conhecida por
ter se engajado na famosa batalha dos métodos — Methodenstreit - com a Escola Austrfaca’. A velha
economia institucional tornara o projeto de uma Economia Institucional atrativo através da
afirmaio de seu cardter de ciéncia empirica (RUTHERFORD, 2001, p.177). Nesse sentido, o
velho institucionalismo opunha-se criticamente a economia neocldssica, fundamentada em
hipdteses irrealistas, baseadas em suposicdes psicoldgico-comportamentais que pouco contato
mantinham com o funcionamento real da economiz’. Pode-se dizer que a velha economia
institucional tem inicio com o manifesto de 1898 de Thorstein Veblen - Why is Economics not an
Evolutionary Science -, ainda que, segundo Rutherford (2001) somente em 1918 o institucionalismo
tenha emergido como um movimento identificivel, tendo o termo “economia institucional”
sido cunhado em 1919 por Walton Hamilton. Os mais referidos autores da velha economia
institucional sdo, além de Veblen, John Commons ¢ Wesley Mitchell.

O status de ciéncia empirica garantira 3 velha economia institucional o mainstreatn econdmico
na Academia americana no entre guerras (RUTHERFORD, 2001). No entanto, apds a segunda
guerra mundial a situagio j4 era outra, tendo o velho institucionalismo encontrado seu declinio.
A emergéncia dos métodos econométricos de andlise enfraqueceram a critica da velha economia
institucional, que ndo mais era capaz de sustentar o argumento de que a tradigio neocldssica nio
atendia aos critérios de cientificidade, referentes 2 andlise da evidéncia empirica. A tradigio
neocldssica retoma o mainstream. O programa de pesquisa institucionalista nio foi, contudo,
totalmente abandonado, sendo reeditado pela nova economia institucional, que nio intencionou,
como os velhos institucionalistas, substituir a teoria neocldssica, mas contribuir com o seu
desenvolvimento através da insercio das instituicdes na andlise econdmica (RUTHERFORD,

2001, p.187).
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Os primeiros desenvolvimentos no dmbito do novo institucionalismo podem ser creditados
a Ronald Coase, Oliver Williamson e Douglass North’. A obra considerada inaugural da nova
economia institucional ¢ o artigo de 1937 de Coase, The Nature of the Firm, em que o autor se
propde a investigar os fatores que explicam a existéncia das firmas, bem como aponta a existéncia
dos custos de transagdo. No entanto, assinala Hodgson (1994), apenas em meados da década de
1970 essa escola de pensamento ganha proeminéncia nos debates em Economia. Williamson foi
o responsavel pela denominagio desse programa de pesquisa como fiova economia institucional,
o diferenciando da velha economia institucional, considerada pelos novos institucionalistas como
antitedrica (COASE, 1998, p.72). North, por sua vez, propde a inser¢do da dimensio temporal
¢ institucional no conjunto de problemas neocldssicos’. Ademais, North faz uma combinagio
dos aspectos presentes nas distintas vertentes nas quais se subdivide a nova economia institucional
(RUTHERFORD, 1994, p.3).

Ao contririo do velho institucionalismo, a nova economia institucional no pretende
fornecer um programa de pesquisa alternativo 4 tradigio neocldssica, mas contribuir com o seu
desenvolvimento através da sugesto de questdes ndo contempladas em seu conjunto de problemas
tedricos. Coase e Williamson propdem o estudo de situages em que existem custos de transagio
envolvidos nas relagoes mercantis estabelecidas entre os agentes econdmicos, complementando
o programa de pesquisa neocldssico no dmbito da teoria da firma. North fornece sua contribuigio
a teoria do desenvolvimento, procurando analisar o processo evolutivo das economias a partir de
uma perspectiva neocldssica que envolva a andlise das instituigdes e da dimensio temporal.

Smelser ¢ Swedberg (1994) apontam a origem da sociologia econdmica nas obras de Max
Weber ¢ Emile Durkheim, sendo esses autores responsaveis pela denominagio mesma da disciplina.
Associologia economica pode ser definida como “a aplicagio dos esquemas de referéncia, varidveis,
¢ modelos explanatérios da sociologia aquele complexo de atividades relacionadas com a produgio,
distribuicio, troca, e consumo de bens e servigos escassos” (SMELSER; SWEDBERG, 1994,
p.3). De um modo geral, afirma Smelser e Swedberg, a sociologia econdmica pode ser vista como
a perspectiva socioldgica aplicada aos fenomenos econdmicos, constituindo uma alternativa a
economia mainstream. Uma similaridade entre a sociologia economica ¢ a velha economia
institucional pode ser estabelecida quanto ao seu posicionamento diante da economia mainstreant,
visto que ambas pretendem construir programas de pesquisa alternativos, nio complementares,
a economia neocldssica.

De fato, a sociologia econdmica surge no final do século XIX em reacdo a hegemonia da teoria
econdmica marginalista ¢ aos limites evidentes de seu programa de pesquisa. Tedricos da envergadura
de Durkheim, Weber, Simmel ou Veblen, por exemplo, tentam denunciar os pressupostos tedricos
e metodoldgicos de uma ciéncia social que se reivindica independente do meio social. Sem se limitar
aeste papel critico, eles aplicam seu préprio modelo analitico ao estudo dos fendmenos econdmicos
(RAUND-MATTEDI, 2005a, p.127-128).
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Swedberg e Granovetter sustentam que a nova sociologia econdmica ¢ uma tentativa, da
década de 1980, de reconstrugio de uma colaboragio entre economia e sociologia, liderada por
Harrison White ¢ continuada por seus alunos - Robert Eccles, Mark Granovetter, Michael
Schwartz, dentre outros (Swedberg e Granovetter, 1992, p.5). O artigo — Economic Action and
Social Structure: the problem of embeddedness — de Granovetter, publicado em 1985, ¢ considerado a
obra inaugural da nova sociologia economica (Raud-Mattedi, 2005, p.64). Ademais, Granovetter
¢ ainda o responsvel pela denominagio da disciplina como nova sociologia econdmica.

De acordo com SMELSER; SWEDBERG (1994), algumas criticas de Granovetter 2
economia mainstream consistem na tentativa de aplicagdo do instrumental neocldssico a dreas nio
econdmicas, bem como na concepcio de individuos atomizados, nio considerando seu
enraizamento social®. Todavia, ¢ importante notar a natureza da critica de Granovetter 4 tradicio
neocldssica. De acordo com Raud-Mattedi (2005b), Granovetter procura complementar o
conjunto de problemas neocldssico, sustentando que a Sociologia ¢ a Economia compartilham o
mesmo objeto de estudo, a saber, a agdo humana. A proposta de Granovetter consistiria, por
conseguinte, na considerago da influéncia de motivagdes ndo econdmicas no comportamento
do ator econdmico racional (SMELSER; SWEDBERG, 1992, p.6). A postura de Granovetter
frente 2 tradigio neocléssica o aproxima da nova economia institucional quanto 2 natureza da
critica ao mainstream, na medida em que esta Gltima também ndo tem a intengdo de propor um
programa de pesquisa alternativo 2 tradigdo neocldssica, mas contribuir com o alargamento do
conjunto de problemas analisados a partir de seu instrumental tedrico’.

Para os propdsitos de apreciagio da analogia sugerida por Granovetter, serdo analisadas as
similaridades entre The Nature of the Firm de Coase (1937) ¢ Business Groups de Granovetter (1994).
O artigo estruturar-se-4 em quatro seces além dessa introdugo. Na primeira secio serd exposto
o argumento de Coase acerca da génese da firma e da importancia da consideragio dos custos de
transagdo na andlise economica. Na segunda segdo serd apresentada a proposta de Granovetter
concernente ao estudo dos grupos empresariais como um nivel intermedidrio entre o nivel micro
¢ o nfvel macro de andlise. Na secio terceira, faremos algumas consideragdes acerca das analogias
entre as propostas de Coase e Granovetter. A dltima segdo serd reservada aos comentirios finais,
em que analisaremos as possibilidades e limitagdes advindas da natureza da critica de Coase ¢
Granovetter ao mainstreant.

2 RONALD COASE: A NATUREZA DA FIRMA

Coase (1991) considera que sua maior contribuigio a Economia foi a introdugio dos
custos de transacio na andlise econdmica. A ideia de custos de transagao aparece em seu artigo de
1937, em que o autor sugere a seguinte pergunta: se a coordenagio da economia ¢ realizada pelo
mecanismo de precos, entio, por que mesmo assim existem organizagdes (firmas)? Segundo
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aponta Coase, a resposta a essa pergunta fora por ele encontrada em 1932 - as firmas existem
porque hd custos envolvidos no uso do mecanismo de precos. Em outras palavras, existem custos
de transacio envolvidos nas trocas econdmicas.

Encontreia resposta no verdo de 1932. Esta consistiu no reconhecimento de que existiam custos no
uso do mecanismo de preos. O que sdo os precos deve ser descoberto. Existem negociagdes a serem
empreendidas, contratos devem ser redigidos, inspecoes devem ser realizadas, acordos devem ser
feitos para dirimir disputas, e assim por diante. Esses custos devem ser entendidos como custos de
transacdo (COASE, 1991, p.4).

Coase destaca que outros autores também tentaram desenvolver explicagdes concernentes
a origem da firma, ndo conseguindo, entretanto, chegar 2 solugio por ele encontrada. Usher e
Maurice Dobb, por exemplo, entendiam a génese da firma como um resultado da crescente
complexidade da divisio do trabalho, visto que com a diferenciagio gerada pela divisio do
trabalho, uma forca de integragio seria necessdria para que a economia nio se direcionasse para
0 caos; as firmas surgiriam com o papel de forca integradora (COASE, 1937, p.9). No entanto,
Coase assinala que uma forca integradora numa economia diferenciada j4 existe sob a forma do
mecanismo de precos. Coase defende, por conseguinte, que a questio significativa concerne
compreenso da razao pela qual uma forca de integragio deve ser substituida pela outra, isto ¢,
por que utilizar o empresrio em lugar do mecanismo de mercado ou vice-versa? (COASE,
1937, p.9). Coase responderd a essa questio através da idéia de custos de transagio e substituigio
na margem, como veremos adiante. Coase destaca ainda a contribuicdo de Frank Knight as
tentativas de explicagio da origem da firma, considerando sua proposta em termos de risco ¢
incerteza, a mais interessante, porém ainda insuficiente. Coase reconhece que sema presenca da
incerteza no ambiente econdmico dificilmente verificar-se-ia o surgimento de firmas, assinalando,
entretanto, que Knight nio fornece qualquer razio para que o mecanismo de pregos seja
substituido por qualquer outro mecanismo coordenador (COASE, 1937, p.12).

Coase se questiona acerca dos motivos que fizeram com que 0s economistas nio
identificassem a existéncia dos custos de transagio, ou seja, nio foram capazes de reconhecer o
fato de que 0 uso do mecanismo de pregos tem um custo. A razio do nio reconhecimento de tal
fato fo1, segundo Coase, a teorizagio fundamentada em modelos abstratos, sem contato com os
fenomenos observados nas economias reais.

0 queé estudado é um sistema que vive na mente dos economistas, mas nao na Terra, Tenho denominado
o resultado de ‘blackboard economics’. A firma e o mercado aparecem nominalmente, mas carecem
de qualquer substancia. A firma na teoria econmica mainstream tem sido descrita como uma ‘caixa-
preta’ (COASE, 191, p.2).
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Um ponto importante na proposta de Coase (1937) ¢ a afirmagio de que as teorias devem
ser realistas ¢ tratdveis. A investigagio acerca do por que da existéncia das firmas na economia faria
da proposta de Coase realista. A aplicagio da idéia de substituigio na margem garantiria, segundo
o autor, a tratabilidade de sua proposta. Deste modo, ao considerar os fendmenos observados nas
economias reais, Coase identifica a existéncia da firma, a definindo como um sistema de relagdes
que emerge quando a alocagdo dos recursos depende do empresdrio enquanto agente coordenador
da produgio (Coase, 1937, p.5). Coase ndo nega que o mecanismo de pregos seja efetivo, apenas
reconhece que existem dois mecanismos de coordenagio economica: (1) mecanismo de pregos; (i)
empresdrio'”. Seu objetivo é entender em que circunstincia deve-se utilizar um dos mecanismos
em detrimento do outro.

O propdsito desse artigo € construir uma ponte sobre o que parece constituir um gap na teoria
econdmica entre a suposicao (feita por alguns motivos) de que os recursos sao alocados por intermédio
do mecanismo de precos e a suposicao (feita por outros motivos) de que essa alocacdo € dependente
do empresario coordenador. Temos que explicar as bases nas quais, na pratica, essa escolha entre
alternativas é efetuada (COASE, 1937, p.3).

Coase conclui que existem custos de transagio envolvidos no uso do mecanismo de pregos,
de modo que a alocagio de recursos pode envolver custos mais reduzidos quando organizada no
interior da firma. Todavia, pode-se argumentar, se as firmas sio capazes de reduzir custos de
transago, por que utilizar o mecanismo de precos? A razio ¢ que nem sempre as firmas sio mais
eficientes que o mecanismo de pregos. Desta forma, Coase direciona sua atengio para a investigagio
dos determinantes do tamanho da firma, ou seja, até que ponto a firma deve organizar as
transagdes em seu interior ao invés de realizé-las no mercado? Coase utiliza a idéia de substituicio
na margem, em que “a firma tende a se expandir até que os custos de organizagio de uma
transagio extra no interior da firma se tornem iguais aos custos de se conduzir a mesma transagio
por intermédio de uma troca no mercado aberto ou aos custos de organizagio de uma outra
firma” (COASE, 1937, p.7).

O problema consiste, portanto, em como escolher entre a alocagio de recursos através do
mecanismo de pregos ou por intermédio do empresirio (firma). Coase argumenta que esses dois
mecanismos de coordenagio fornecerdo duas formas de alocagio de recursos, em que 0 mecanismo
de coordenagio mais eficiente serd aquele capaz de organizar a produgio com os menores custos
de transagdo. Deste modo, 0 empresirio serd utilizado na medida em que for capaz de organizar
a produgio sem incorrer em custos superiores aqueles que seriam obtidos através do mecanismo
de pregos. As firmas serdo maiores na medida em que os custos e transagio envolvidos no uso do
mecanismo de mercado forem superiores aqueles obtidos pelo empresrio. Sintetizando, o tamanho
da firma serd determinado através de um cilculo baseado na idéia de substituigio na margem, em
que a firma crescerd até o ponto em que a organizagio de um contrato a mais iguala os custos que
seriam obtidos através do uso do mecanismo de pregos.
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Em sintese, a idéia central de Coase € que nas economias reais existem custos de transagio,
na presenca dos quais o mecanismo de pregos sozinho nio ¢ capaz operar de modo eficiente.
Desta forma, o mecanismo de precos pode eventualmente ser substituido pelo mecanismo
coordenador do empresdrio, ou seja, as firmas convertem-se em importantes unidades poupadoras
de custos de transagio. Assim sendo, nas economias reais existem dois mecanismos coordenadores,
cada um possuindo uma forma distinta de alocagio de recursos, em que o mecanismo eleito serd
aquele provedor dos menores custos de transagio.

3 MARK GRANOVETTER: A NATUREZA DOS GRUPOS EMPRESARIAIS

Granovetter propde uma segunda pergunta, complementar a pergunta de Coase concernente
a0 por que da existéncia das firmas, estabelecendo que os grupos empresariais estio para as firmas
assim como as firmas estdo para o agente econdmico individual (GRANOVETTER, 1994,
p.453). Do mesmo modo que Coase pretendia abrir a caixa-preta da firma, Granovetter propde
que sejam analisadas as relades entre firmas no dmbito dos grupos empresariais. Assim acredita
ser possivel construir um elo entre as dimensdes micro e macro do mundo social'’.

Granovetter assinala que muito embora os grupos empresariais sejam muito difundidos,
estes tém sido negligenciados na literatura sobre organizagio industrial. Os motivos para uma tal
negligéncia vio do ndo interesse dos socilogos pelo estudo das empresas até a tendéncia, comum
a economistas ¢ socidlogos, de se concentrar exclusivamente ou no nivel micro ou no nivel
macro de andlise (GRANOVETTER, 1994, p.456).

De acordo com Granovetter, apesar de reduzida, existe uma literatura acerca dos grupos
empresariais. Das interpretacdes anteriores, Granovetter destaca duas no campo da Economia,
uma funcionalista, em que os grupos empresariais emergiriam nos paises menos desenvolvidos
como forma de suprir os frigeis e pouco eficientes mercados de capitais, ¢ uma baseada na nova
economia institucional, em que os grupos empresariais surgiriam caso existissem vantagens
econdmicas envolvidas em seu estabelecimento. Granovetter destaca ainda a contribuigio, que
considera a melhor acerca do assunto, de Harry Strachan, que define grupo empresarial como
associagdes de longo-prazo de uma grande diversidade de firmas e dos proprietarios e
administradores dessas firmas (GRANOVETTER, 1994, p.456). Em seguida, Granovetter fornece
sua propria definigio de grupo empresarial:

Um grupo empresarial ¢ uma colecdo de firmas reunidas de modo formal e/ou informal. Pretendo
definir o conceito como se referindo a um nivel ‘intermedidrio’ de ligagdo - excluindo, por um lado,
um conjunto de firmas reunidas meramente por aliancas estratégicas de curto-prazo e, por outro
lado, um conjunto de firmas legalmente consolidadas em uma tnica firma (GRANOVETTER, 1994,
p.454).
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Um grupo empresarial consiste, portanto, numa reunido formal ¢/ou informal de firmas,
poder-se-ia dizer que constitui um complexo de aliangas entre firmas. Destarte, devemos
compreender como sdo forjadas tais aliangas que unem as firmas em grupos empresariais.
Granovetter aponta que o principal fator que possibilita a alianga entre firmas ¢ o tamanho das
firmas, em que o argumento mais difundido ¢ o da contingéncia, que sustenta a existéncia de um
tamanho 6timo para as firmas, dependente, por sua vez, de caracterfsticas especificas do ambiente
econdmico: (i) tecnologia; (if) demanda de mercado; (iif) natureza das transagoes com outros
atores conomicos.

Granovetter destaca os argumentos de contingéncia atribuidos a Alfred Chandler e Oliver
Williamson. Chandler enfatiza os aspectos (i) e (i), afirmando que frente a determinadas condigdes
como tecnologia e demanda de mercado, implicadas em economias de escala e economias de
escopo, tém sido mais vantajoso para as firmas se tornarem maiores, mais diversificadas e
profissionalmente administradas. J4 Williamson focaliza o aspecto (iii), sustentando que em
transagdes nas quais o retorno ¢ incerto faz-se necessrio o investimento nessas transages sob a
forma de dinheiro, tempo ¢ energia (custos de transagio), investimentos esses dificilmente
transferfveis para outras atividades. Dado o oportunismo e a racionalidade limitada dos agentes
envolvidos torna-se dificil manter transagdes entre firmas, sendo mais vantajoso investir em
firmas hierarquicamente organizadas ou em integracio vertical'®.

Aos fatores destacados por Chandler e Williamson, Granovetter assinala ainda a influéncia
dos aspectos culturais ¢ legais na determinagio do tamanho das firmas. Um exemplo da influéneia
de aspectos culturais no tamanho das firmas sio as empresas japonesas, em que seu tamanho
encontra-se relacionado a seu poder economico e politico, constituindo uma honra para o
individuo japonés ser funciondrio de uma firma grande (GRANOVETTER, 1994, p.459). Do
mesmo modo, a legislagdo de um pafs também pode ser um importante fator determinante do
tamanho das firmas, na medida em que ¢ capaz de limitar o tamanho das firmas, bem como a
unido entre firmas (Granovetter, 1994, p.460).

Uma vez estudados os fatores determinantes do tamanho das firmas, dos quais foram
destacados cinco fatores - (i) tecnologia, (i) demanda de mercado, (iii) natureza das transagdes
com outros atores econdmicos, (iv) aspectos culturais, (v) aspectos legais -, torna-se necessrio
entender como os grupos empresariais podem constituir um nivel meso de andlise.

Granovetter (1994) aponta quatro fatores referentes 3 dimensio micro, definidores da
estrutura dos grupos empresariais, ¢ dois fatores concernentes a dimensio macro, definidores do
ambiente econdmico no qual s grupos empresariais estio inseridos. So fatores do nivel micro:
(1) relagdes de propriedade; (2) lagos de solidariedade; (3) padrio de autoridade; (4) economia
moral. S3o fatores nivel macro: (5) instituigdes financeiras; (6) Estado.

No 4mbito dos fatores micro, os grupos empresariais podem ser compostos de firmas com
existéneia legalmente independente ou formados por um conjunto de firmas de propriedade de
um tnico individuo ou familia. Ademais, Granovetter destaca como uma caracteristica distintiva
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dos grupos empresariais seus lagos de solidariedade, que podem ser dados por religido, partido
politico, fatores étnicos, parentesco ou regido, sendo o parentesco o fator mais importante.
Outro elemento significativo quanto a estrutura dos grupos empresariais refere-se a estrutura de
autoridade. No caso da estrutura vertical, a autoridade dos diretores raramente € contestada e os
cargos de confianga sio escolhidos pelos diretores com base em relagdes de parentesco. J4 no caso
da estrutura horizontal, os componentes do grupo empresarial possuem participagio equilibrada,
sendo as decisoes tomadas coletivamente, mesmo que uma firma seja mais poderosa que a outra.
Por fim, Granovetter argumenta que toda sociedade impoe limites morais a forma como as
transacdes sio estabelecidas no mercado, de modo que numa comunidade moral a confianga faz
parte das expectativas dos membros do grupo e 0 comportamento oportunista no estd presente.
A questio significativa no que concerne aos grupos empresariais ¢ em que medida uma
comunidade moral estd implicada em seu funcionamento. Evidentemente, quanto mais confianga
os participantes de um grupo empresarial depositarem uns nos outros, menores s custos advindos
da prevengio contra o comportamento oportunista.

Jano dmbito dos fatores macro, Granovetter destaca a relagio dos grupos empresariais com
as Instituicoes financeiras e com o Estado. As instituicdes financeiras podem funcionar de modo
complementar aos grupos empresariais, ndo necessariamente consistindo os grupos empresariais
em supridores de eventuais falhas de funcionamento dessas instituigdes. Quanto ao Estado,
muitas vezes os atores-chave nas negociagdes entre os grupos empresariais ¢ o Estado formam
suas proprias firmas ¢ grupos empresariais, de modo que os grupos podem dominar fragdes do
aparelho estatal”.

Em sfntese, o argumento de Granovetter direciona-se 2 explicitagio das dimensdes macro
¢ micro nas quais os grupos empresariais encontram-se inseridos. A proposta de Granovetter ¢
que 0s grupos empresariais constituam o elo entre essas duas dimensdes. Entretanto, Granovetter
conclui que os seis pontos acima destacados acerca dos determinantes da estrutura dos grupos
empresariais sio independentes uns dos outros, necessitando de uma elaboragio tedrica adicional
(GRANOVETTER, 1994, p.470). Deste modo, o autor nio deixa claro como os grupos
empresariais funcionam efetivamente como um nivel meso de andlise, apenas descrevendo a
influéneia das dimensdes macro e micro na constituigio de tais grupos. Falta, por conseguinte,
como o préprio Granovetter reconhece, o estabelecimento de correlagdes entre esses seis
determinantes da estrutura dos grupos empresariais. Este ¢ um passo necessario paraa construgio
de um nivel intermedidrio de andlise, mas ndo suficiente, como veremos na secio final.

4 DA ANALOGIA ENTRE AS PROPOSTAS DE COASE E GRANOVETTER

Da exposicio de Coase (1937) e Granovetter (1994) estamos habilitados a destacar quatro
pontos nos quais as propostas dos autores sio andlogas. Como podemos recordar, Coase propusera
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a pergunta acerca da natureza da firma e Granovetter sugerira os grupos empresariais como um
nivel intermedidrio de andlise.

O primeiro ponto ¢ relativo ao por que de firmas e grupos empresariais terem sido
negligenciados, respectivamente, por economistas ¢ sociélogos. De acordo com Coase, 0 motivo
pelo qual os economistas ndo analisaram a estrutura interna da firma, por conseguinte, nio
terem identificado a existéncia dos custos de transacio, remete 4 sua maneira de teorizar,
fundamentada em modelos abstratos, sem referéncia a0 mundo real. Ji Granovetter acredita que
a Sociologia nio dispensou muita atengdo aos grupos empresariais pelo fato dos sociflogos
simplesmente ndo estudarem as empresas ¢ por considerarem, como alguns economistas, apenas
o nivel macro ou o nivel micro de andlise. A sugestio de Coase ¢ que se observem as economias
reais, nas quais os custos de transagio esto presentes, tornando possivel a explicaio da existéncia
das firmas. A proposta de Granovetter consiste na consideragio do nfvel meso de anlise, composto
pelos grupos empresariais, capazes de conectar as dimensdes macro ¢ micro do mundo social.

Em segundo lugar, tanto Coase quanto Granovetter reconhecem que outros autores
tentaram solucionar as questdes por eles propostas de modo diferente. Coase destacara as
contribuigdes de Usher, Maurice Dobb e Frank Knight, criticando os dois primeiros autores e
reconhecendo a contribuico do dltimo, apesar de suas limitagoes. Granovetter assinalara as
concepgdes de economistas e novos institucionalistas acerca dos grupos empresariais, destacando
a definigio de Strachan como a mais frutifera. Apds apreciarem criticamente as vises anteriores,
Coase ¢ Granovetter fornecem suas proprias definices de firma e grupo empresarial.

Terceiro, os autores destacam os determinantes bisicos do tamanho das firmas e dos grupos
empresariais. Coase sustenta que o tamanho das firmas serd dado por um cilculo de substituigio
na margem, em que a firma crescerd até o limite que o empresdrio esteja organizando a produgio
com custos inferiores aqueles envolvidos no uso do mecanismo de pregos. Granovetter destaca
cinco fatores determinantes do tamanho dos grupos empresariais, dois deles desenvolvidos por
Chandler - tecnologia ¢ demanda de mercado -, um deles desenvolvido por Williamson -
natureza das transagdes com outros aores econdmicos -, ¢ dois outros por ele adicionados -
cultura e legislagdo. Na andlise de Granovetter ndo estd envolvida nenhuma idéia de substituicio
na margen.

O quarto ponto remete a pergunta mesma dos autores. Coase voltara sua atengio para a
firma, o que he permitiu identificar a existéncia dos custos de transagio. Nesse sentido, sua
resposta consistiu o reconhecimento de que as firmas existem porque nem sempre o mecanismo
de pregos ¢ capaz de operar com os menores custos de transagdo. Granovetter se propusera a
estabelecer os grupos empresariais como nivel intermedidrio de anlise, em outras palavras, o
nivel meso entre as dimensoes micro ¢ macro. Todavia, Granovetter descreveu a influéncia das
dimensoes micro e macro nos grupos empresariais sem, contudo, explicitar a maneira através da
qual essas dimensdes sdo intermediadas pelos grupos empresariais. Deste modo, Coase inclui a
firma na andlise econdmica, a considerando uma unidade organizadora da produgio, em outras

110 Ciéncias Sociais em Perspectiva 13-24 : 101-116 1° sem. 2014



A PerGUNTA DE CoASE REVISITADA E A ANALOGIA COM 05 GRUPOS EMPRESARIAIS DE MARK GRANOVETTER

palavras, um mecanismo coordenador, corporificado na figura do empresdrio. J4 Granovetter,
apesar de descrever os determinantes do tamanho e da estrutura dos grupos empresariais, nio
fornece qualquer explicagio, andlogaa de Coase, acerca dos motivos que levam ao surgimento de
grupos empresariais.

Pela propria natureza da pergunta de cada um dos autores, seu argumento e suas conclusdes
ndo sio completamente andlogas. De fato, a analogia de Granovetter restringe-se a andlise dos
mecanismos internos dos grupos empresariais, assim como Coase propusera que se abrisse a
caixa-preta da firma. A resposta dos autores as suas respectivas perguntas parece apontar conclusdes
ligeiramente distintas.

Como vimos, Coase conclui que a firma surge porque existem custos envolvidos no uso
do mecanismo de pregos, consistindo o empresrio num mecanismo coordenador alternativo.
Nesse sentido, pode-se efetuar uma escolha do mecanismo de alocagio de recursos - empresdrio
(firma) ou mecanismo de pregos (mercado) — mais eficiente. O empresirio serd 0 mecanismo
coordenador mais eficiente na medida em que o custo adicional de organizagdo de uma transagio
a mais no interior da firma for inferior aquele envolvido no uso do mecanismo de pregos.

Na avaliagio de Granovetter, um grupo empresarial nio constitui um mecanismo
coordenador alternativo 2 alocagio de recursos no mercado, mas sim uma organizago formal ¢/
ou informal de firmas. No modelo tedrico de Granovetter nio ¢ apresentado nenhum cilculo
com base na eficiéncia do mercado ou dos grupos empresariais que possa ser realizado pelas
firmas, de modo que estas nio escolhem, com base em cilculos de substituigio na margem, se
fario ou nio parte de grupos empresariais. As firmas simplesmente se unem em grupos empresariais
com base em fatores como demanda de mercado, tecnologia, natureza das transagdes, aspectos
culturais ¢ legais, na medida em que tais fatores fornecem incentivos ou exercam algum tipo de
coercio que levam as firmas a formarem ou nio aliangas™.

A grande diferenca entre as conclusdes dos autores remete, conseqientemente, a0 uso ou
ndo da 1déia de substituigio na margem. Tanto firmas quanto grupos empresariais podem ser
vistos como unidades de alocagdo de recursos, a diferenca ¢ que os agentes econdmicos podem
escolher entre alocar recursos através das firmas ou através do mecanismo de pregos, enquanto os
grupos empresariais sdo antes o resultado de uma dada configuragio das condigdes do mercado e
das relades entre os atores envolvidos na direcio das firmas componentes desses grupos. Talvez
essa diferenciagio na conclusio dos autores seja decorrente da motivagdo subjacente s suas
perguntas, enquanto Coase pretendia trazer mais realismo, com tratabilidade, 2 andlise economica,
Granovetter se propunha a responder a uma questio que permeia todo o pensamento socioldgico,
a saber, a construgao de um nivel intermedidrio de andlise. Por conseguinte, Coase insere a firma
no arcabougo neocldssico, com o uso da idéia de substituigio na margem, e Granovetter sugere
0 grupo empresarial como o elo entre a dimensio micro e macro. Apesar desse desvio na analogia
de Granovetter, seus argumentos ¢ proposices sio, em grande medida, simétricos aos desenvolvidos
por Coase.
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5 CONCLUSAO

Os esquemas conceituais de Coase ¢ Granovetter sio afins em pelo menos um aspecto,
partem de supostos compartilhados com a tradigio neocldssica, a saber, os recursos sio escassos e
cabe a0 agente econdmico atingir suas finalidades através do melhor uso desses recursos. Coase
busca complementar a teoria da firma através da consideracio dos custos de transagao, enquanto
Granovetter propde a inclusio de motivagdes ndo economicas para a agdo humana. Nesse
sentido, 0 agente racional maximizador ndo ¢ negado, apenas sio considerados elementos outros
constituintes do mundo social.

Em acordo com Raud-Mattedi (2005b), Granovetter nio abandona o individualismo
metodoldgico da tradigio neocldssica nem a definicio do objeto de estudo como consistindo na
acio individual, apenas propde a consideragdo de motivagdes ndo econdmicas para a agio humana.
Do mesmo modo Coase nio pretende fornecer um programa de pesquisa alternativo 2 tradigio
neocldssica, mas adicionar 2 teoria da firma a idéia de custos de transacio. Nesse sentido, a
postura dos autores frente ao programa de pesquisa neocldssico ¢ semelhante, pois tanto Coase
quanto Granovetter se dispoem a colaborar no alargamento do conjunto de problemas tedricos
considerados pelo instrumental neoclissico, destacando, no entanto, os limites desse instrumental.

Coase chama a atengio para o problema dos modelos abstratos, que impediram que os
economistas pudessem identificar a existéneia de custos de transagio. Granovetter, por sua vez,
indica que sua andlise ndo pode ser realizada a partir de um método de estitica comparativa,
necessitando da consideragio da maneira através da qual os agentes mobilizam recursos através
de uma rede de contratos (Granovetter, 1994, p.454). Assim sendo, pode-se caracterizar o
posicionamento de Coase ¢ Granovetter diante da tradigio neocldssica como uma criticacontributiva,
a0 contririo da velha economia institucional e, segundo Smelser ¢ Swedberg (1994) também da
sociologia econdmica, que pretendiam construir um programa de pesquisa alternativo ao
neocldssico, em lugar de complementi-lo.

Por conseguinte, a questdo que se apresenta ¢ em que mediaé possivel resolver os problemas
tedricos advindos dos supostos neocldssicos através da complementagio de seu programa de
pesquisa? Conforme mencionado anteriormente, o que separa velho institucionalismo do novo
institucionalismo em dois programas de pesquisa distintos ¢ a explicita filiagdo do tltimo a
tradigio neocldssica. Constitui um aspecto comum a ambos os programas de pesquisa seu cardter
interdisciplinar, visando um didlogo com a demais ciéncias sociais. No entanto, alerta Rutherford
(2001), para uma colaboragio frutifera entre a nova economia institucional e as outras ciéncias
sociais ¢ preciso cuidar da tensio entre os pressupostos neoclassicos e conceitos mais amplos como
normas sociais ¢ valores compartilhados. Adicionalmente, questiona-se a adequagio do instrumental
neocldssico, implicado na nova economia institucional, para a andlise das questdes levantadas
pela velha economia institucional. Como tivemos oportunidade de observar anteriormente,
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Coase ¢ Granovetter indicam os limites de tal instrumental (neocldssico), sem, contudo, propor
sua completa substituigio.

Deste modo, a tentativa de Granovetter de complementagio da economia neocldssica, a
partir idéia do agente racional, corre 0 mesmo risco apontado por Rutherford em relagio a nova
economia institucional. Deve-se também considerar a natureza ambigua da critica e Granovetter
que, segundo Raud-Mattedi (2005b, p.61), por vezes se engaja explicitamente na colaboragio
tedrica com a tradigio neocldssica, a0 mesmo tempo em que em alguns momentos parece propor
um programa de pesquisa alternativo ao neoclassico.

Nosso propdsito ndo ¢ negar qualquer critica somente pelo fato desta se propor a reformulagio
de alguns supostos problematicos do programa de pesquisa neocldssico. Apenas ¢ preciso chamar
aatengdo para o fato de que criticas como a de Coase e Granovetter no construirdo alternativas
tedricas a tradigdo neocldssica, o que nio anula a validade de algumas de suas contribuigdes, mas
certamente limita seriamente o alcance de suas propostas. Por exemplo, a sugestio da investigacio
da natureza da firma ¢ fundamental para a construgio de uma teoria mais realista, no entanto,
fazer da firma um mero elemento coordenador, alternativo a0 mercado, acaba por inseri-la numa
16gica que deixa de fora fatores importantes como a cultura ¢ a legislagio, como assinalado por
Granovetter (1994). A tentativa de construgao de um nivel intermedidrio de andlise ¢ interessante
¢, se obtido, resolveria um problema que permeia todo pensamento social, conforme reconhece
Granovetter. Todavia, o ndo abandono do individualismo metodoldgico, herdado da tradicio
neocldssica, constitui um obsticulo ao projeto de Granovetter de estabelecimento de um elo
entre as dimensdes micro ¢ macro do mundo social.

O individualismo metodoldgico coloca problemas também a proposta de Coase, bem
como de toda nova economia institucional, atraindo criticas que a acusam de um funcionalismo
tedrico, caracterfstica denunciada pelo préprio Granovetter. Na medida em que a firma ¢ o
mercado podem ser entendidos como instituigdes que os individuos escolhem, com base num
célculo racional (substituigio na margem), fica evidente a filiagio neocldssica da proposta de
Coase. Deste modo, mesmo que se adicionem outras motivagdes para a agio humana, mesmo
que sejam indicados fatores outros participantes da lgica das firmas e do mercado, como sugere
Granovetter, ndo ¢ possivel superar problema tedricos que, em dltima andlise, sio oriundos de
uma filiagdo tedrica que trata o individuo como um otimizador, ao invés de um sujeito inserido
em redes sociais.

Naturalmente, ndo estamos anulando a importincia dos estudos voltados a compreensio
da dimensio micro, individual, uma vez que tais estudos sio tio importantes quanto os estudos
macro, concernentes as instituigdes ¢ estruturas sociais. Nosso ponto ¢ que nem o individuo
nem as estruturas sociais podem ser analisados em abstrato, sob o risco de se incorrer em anlises
redutoras do mundo social 2 escolha individual. Nesse sentido, a proposta de Granovetter de
construgao de um nivel intermedidrio pode ser frutffera, desde que revista sua perspectiva focada
no individuo.
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? Sugete-se a traducio de business groups como grupo empresarial.

? Sugere-se a tradugio de meso level como nivel intermeditio, ou eventualmente nivel meso.

* Hodgson (2001) ¢ Rutherford (2001) destacam a disputa entre o método indutivo da Escola Histotica Alemi ¢ o
método dedutivo da Escola Austrfaca. Aparentemente essa batalha dos métodos encontrou uma trégua na proposta
conciliadora de Neville Keynes, em que diferentes métodos setdo aproptiados ou nao de acordo com o objeto que se
pretende investigar (Neville Keynes, 1955, p.6). No entanto, Lawson (1997) desenvolve um argumento, fundamentado
em um amplo debate em filosofia da ciéncia, sugerindo que nem o método dedutivo nem o indutivo sio capazes de
propotcionat uma objetividade cientifica, a alternativa seria o método retrodutivo.

> Uma das criticas de Veblen, por exemplo, direcionava-se a0 hedonismo, ou a idéia do agente econdomico como um
“lighnting calenlator”, attibuido a Jevons e a escola austtiaca (Ruthetford, 1994, p.9-10). A tradicdo neoclssica da época tem
suas origens na revolucdo marginalista promovida por Jevons, Menger, Walras ¢ Marshall. Ver Deane (1978, p.130-
131).

% Dos novos institucionalistas foram contemplados com o Prémio Nobel de Economia Coase, em 1991, ¢ North, em
1993, e Williamson, em 2009. Williamson dividiu o prémio com Elinor Ostrom, primeira mulher a ganhar o Nobel de
Economia desde sua ctiagio, em 1968. Elinor Ostrom também produz trabalhos no campo da economia institucional.
7 Essa proposta ¢ amplamente desenvolvida em North (1991, 1992, 1993a, 1993b, 1997, 2005).

¥ Sugere-se a tradugio de embeddedness como enraizamento social.

’ No entanto, Raud-Mattedi (2005b) assinala que Granovetter faz algumas criticas 2 nova economia institucional,
acusando-a de uma concepgio funcionalista das instituicdes.

" Em outro artigo, Coase (1960) trata do problema das atividades que produzem efeitos nocivos a outros individuos,
sugetindo que tal problema pode ser resolvido através das livres negociagbes no metcado (mecanismo de pregos), no
interior da firma (emptesario) ou ainda por intermédio da acio do governo. Naturalmente, o melhor mecanismo serd
aquele capaz de fornecer o maior produto com o menor custo, em que a escolha desse mecanismo somente pode ser
feita com base na observacio de cada situacio concreta (Coase, 1960, p.10).

" Em artigo de 1973, o autor sugere que a andlise das redes inter-pessoais seria uma possivel ponte entre as dimensdes
micto e macto (Granovetter, 1973, p.1360). Ja em attigo de 1985, o autor entende que as teorias que descrevem o
agente como sobre-socializado ou como sub-socializado levam a mesma concepgio de individuo atomizado, sustentando
que uma ligacio entre os niveis micto e macro somente pode set tealizada através da compreensio do carater enraizado
das agbes economicas em relagdes sociais (Granovetter, 1985, p.506-507).

2.0 conceito de racionalidade limitada, ou bounded rationality, foi desenvolvido por Herbert Simon. “O termo ‘racionalidade
limitada’ ¢ usado para designar escolha racional que leva em consideragio as limitagdes cognitivas do agente que toma
decises — limitagbes tanto do conhecimento quanto da capacidade computacional” (Simon, s.d., p.15).

B Fligstein (1996) fornece uma interessante andlise de como as relagdes politicas permeiam o funcionamento do
metcado, considerando como a influéncia dos atores sociais no Estado pode ditecionar as politicas governamentais de
acordo com seus interesses, moldando as caracteristicas das firmas participantes do mercado.

¥ Importante notar que, no modelo tedrico de Granovetter, esses incentivos ¢ mecanismos coativos tanto podem ser
econdmicos quanto sociais.
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